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Введение

Данный отчет представляет собой краткий обзор рынка кредитования малого предпринимательства г. Перми с выделением конкурентных преимуществ ОАО КБ «Каури» на данном рынке.
Согласно фундаментальной научной концепции теории отраслевых рынков ― «структура-поведение-результат» ― объективные факторы структуры рынка (тип продукта, особенности спроса, характеристики предложения, государственное регулирование) определяют поведение контрагентов (покупателей и продавцов) на нем и, как следствие, результат их взаимодействия. «Методические рекомендации по порядку проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на рынке финансовых услуг» МАП РФ (см. Приложение 4), базирующиеся на данной концепции, явились методологической основой данного исследования.
На основе сегментирования рынка финансовых услуг г. Перми был выделен рынок кредитования малого бизнеса. Далее были описаны основные характеристики продукта (раздел 1 «Базовые условия»), определены количество и состав финансовых организаций (продавцов) и клиентов (покупателей), а также особенности продуктовой дифференциации на данном рынке (раздел 2 «Структура рынка»). В разделе 3 «Государственная политика» кратко охарактеризовано влияние государственного регулирования на рассматриваемый рынок. Ядром анализа является рассмотрение конкурентной политики кредитных организаций (продавцов), проводимой за счет продуктовой дифференциации, наряду с оценкой конкурентных преимуществ, которыми обладает ОАО КБ «Каури» (раздел 4 «Поведение фирм на рынке»). В качестве итога в разделе 5 «Результативность» дана оценка эффективности рынка. 
1. Базовые условия

Со стороны спроса
1.1 Наличие товаров-заменителей

Трудно поспорить с утверждением, что рынок кредитования малого бизнеса в РФ (в частности в Пермском крае) развит недостаточно. По данным Главного Управления экономики Администрации Пермской области, в структуре привлеченных ресурсов малых предприятий банковские кредиты составляют лишь около 15-25% (см. Таб. 1 и 2 Приложения 1). Большая часть инвестиций финансируется за счет собственных средств, а также средств физических лиц. Следовательно, основными товарами-субститутами относительно продукта рассматриваемого рынка (банковского кредита) являются собственные средства малых предпринимателей, средства физ.лиц, средства фирм-партенров.
1.2 Эластичность спроса

Наличие товаров-заменителей и, что немаловажно, до сих пор недостаточно благожелательное отношения малого бизнеса к банковскому кредиту, является основной причинной высокой эластичность спроса. 

По результатам социологических исследований
, большинство (60%) предпринимателей региона выразили неудовлетворенность действующим механизмом кредитования. Большинство представителей мелкого и среднего бизнеса надеется только на собственные средства (88%), около одной четвертой – рассчитывают на банковский кредит, каждый пятый – полагается на частный кредит. 
Указанные причины приводят к тому, что если потенциальных или действительных потребителей банковского кредита не устраивают некоторые его условия, они с легкостью переключаются на другие продукты (то есть используют собственные средства или средства физических лиц).
1.3 Сезонность спроса
Спрос на банковский кредит не обладает ярко выраженной сезонностью в краткосрочном периоде (до года). Однако, в соответствии с теорией циклов деловой активности, логично было бы предположить, что в периоды экономического роста он увеличивается, а в периоды спада уменьшается.
2. Структура рынка
2.1 Число продавцов
По данным ГУ ЦБ РФ по Пермской области, на территории г. Перми и Пермского края действует 41 кредитная организация, в том числе 8 местных кредитных организаций, 28 филиалов и 5 представительств иногородних банков (полный список приведен в Приложении 2).
Отличительной чертой рассматриваемого рынка является относительная неоднородность производителей. Можно выделить 2 принципиально разных группы: филиалы крупных московских банков и пермские банки. Последним трудно конкурировать с первыми в силу существенных различий в объемах располагаемых ими средств, диверсифицированности их рисков. Очевидно, что по этой же причине банки из первой группы изначально находятся вне конкуренции на рынке кредитования крупных предприятий, имея возможность предоставлять кредиты большего объема под меньший процент и на более длительный срок. В таких условиях пермские банки ориентируются на несколько иного потребителя ― мелкий и средний бизнес, а так же физических лиц.
2.2 Концентрация

Для оценки концентрации продавцов на рассматриваемом рынке логично было бы использовать показатели их рыночных долей, рассчитанные на основе данных об объемах кредитов, выданных представителям малого бизнеса. Однако, банки не ведут статистику выданных кредитов по малым предприятиям
. 
МАП РФ разработана методика для анализа и оценки конкурентной среды рынков финансовых услуг
, согласно которой «<…> если расчет емкости рынка финансовых услуг и доли финансовой организации указанными способами затруднен, рекомендуется использование альтернативных или косвенных способов оценки таких показателей (с обоснованием их применения)». 
В качестве косвенного показателя для расчета рыночных долей были использованы результаты анкетирования представителей малого бизнеса: а именно – распределение  обращений малых предпринимателей за кредитом в тот или иной банк. Данный показатель является заменителем доли рынка, поскольку следует ожидать, что частота обращаемости представителей малого бизнеса за кредитами в банки сильно коррелированна с объемами выданных кредитов.
Согласно методологии МАП РФ, для оценки уровня концентрации рынка используются, как правило, показатели:

а) коэффициент концентрации рынка (CR-n), который рассчитывается как процентное отношение объема финансовых услуг, оказываемых определенным числом крупнейших участников рынка финансовых услуг, к общей емкости данного финансового рынка:

CR3=V1+V2+V3/Vx 100%
, где V1+V2+V3 ― объем финансовых услуг, оказываемых 3 крупнейшими участниками рынка финансовых услуг.
Рассчитанный по данным частоты обращений за кредитами, СR3 составил 69,04%.

б) индекс концентрации рынка Герфиндаля-Гиршмана (HHI), который рассчитывается возведением в квадрат процентной доли на рынке каждого участника и суммированием полученных результатов. HHI составил 2803.
Для интерпретации полученных показателей концентрации мы обратились к методологии МАП РФ
, согласно которой рынок является:

высококонцентрированным:

при 70% < CR3 < 100%;

1800 < HHI < 10000;

умеренноконцентрированным:

при 35% < CR3 < 70%;

800 < HHI < 1800;

низкоконцентрированным:

при CR3 < 35%;

HHI < 800.

Таким образом, по СR3 рынок кредитования малого предпринимательства г. Перми можно отнести как к умеренно-, так и высококонцентрированным рынкам. А по HHI он однозначно является высококонцентрирован. 
2.3 Число покупателей
Значимость малого бизнеса для экономики огромна. Малые предприятия обеспечивают занятость большей части трудоспособного населения, способствуют формированию конкурентной среды на многих рынках и в отраслях. Помимо этого малый бизнес выполняет такие функции, как расширение производства товаров и услуг на базе имеющегося оборудования без дополнительных крупных капиталовложений, сглаживание диспропорций в развитии регионов, вовлечение средств населения в деловой оборот.

У малого бизнеса в РФ еще не исчерпан потенциал роста. Именно высокой эффективностью данного сектора обусловлен интерес к нему со стороны государства и всех финансовых институтов, в том числе кредитных организаций.

По данным данных Территориального органа федеральной службы государственной статистики по Пермской области на 1 января 2005 года, к числу представителей малого бизнеса Пермского края относится 10,7 тыс. малых предприятий и 60,5 тыс. индивидуальных предпринимателей. 
2.4 Барьеры для входа новых фирм
Можно выделить несколько наиболее важных барьеров входа на данный рынок. Прежде всего, это стартовые капитальные затраты: на строительство (или первые арендные выплаты) здания банка, затраты на поиск персонала, первоначальное позиционирование, то есть расходы на рекламу, административные расходы в виде уплаты государственных пошлин, взносов и прочих неформальных выплат за лицензию, регистрацию и т.п. Во-вторых, это стратегические барьеры, выражающиеся в активном лоббировании банков-старожилов своих интересов в органах законодательной власти и ЦБ. В-третьих, это административные ограничения, устанавливаемые государством. Последние подробно рассмотрены в п.3 «Государственная политика».
2.5 Дифференциация продуктов
Продукт рынка кредитования малого бизнеса не является однородным. Несомненно, существует возможность варьировать его характеристики, иначе говоря, осуществлять продуктовую дифференциацию. Это делается за счет изменения следующих параметров: 

· сумма кредита

· срока выдачи кредита

· требований к документации, залогу, поручителям, финансовому состоянию заемщика 

· времени оформления

· профессионализма и доброжелательности банковского персонала
Представители рынка охотно используют этот механизм, стремясь предоставить наиболее выгодные для их целевого сегмента условия, то есть, осуществляют свою конкурентную политику.
3. Государственная политика

Деятельность кредитных организаций в РФ, как и в других странах, строго регламентирована государством. Контроль деятельности коммерческих банков возложен на ЦБ РФ и включает следующие направления:

· контроль за соблюдением инструкций ЦБ, которые оговаривают практически каждый шаг кредитной организации;

· для обеспечения надежности вкладов в КБ государство обязывает их формировать так называемый резервный фонд;

· обязательное страхование вкладов физических лиц;

· законодательно установлен ряд обязательных финансовых нормативов.

ФЗ «О Центральном Банке»
 определяет перечень основных финансовых требований к вновь создаваемым кредитным организациям (см. Приложение 3). Далее будут кратко рассмотрены важнейшие из них.
Для обеспечения дальнейшего роста рынка банковских услуг РФ необходимо разрешать проблему недостаточной капитализации российских банков. Государство может содействовать рекапитализации банков путем постепенного ужесточения нормативных требований, и, прежде всего, повышения минимальной величины собственного капитала банков. На данный момент для УК вновь создаваемых кредитных организаций действует норматив в 5 млн. евро.

С необходимостью обеспечения приемлемого уровня надежности связано следующее существенное требование ЦБ ― норматив достаточности собственного капитала (формула расчета приведена в Приложении 3), в соответствии с которым капитал банка должен быть тем выше, чем большими активами располагает банк и чем выше различного рода риски. Минимально допустимое числовое значение норматива достаточности капитала устанавливается
 в зависимости от размера собственных средств банка: при размере капитала не менее суммы, эквивалентной 5 млн. евро, ― 10 процентов; менее суммы, эквивалентной 5 млн. евро, ― 11 процентов.

Третьим обязательным нормативом, устанавливаемым для вновь создаваемых банков, является предельный размер имущественных (неденежных) вкладов в УК кредитной организации. Согласно Инструкции ЦБ «Об обязательных нормативах банков»
, «размер вкладов в виде имущества в неденежной форме в уставный капитал <…> кредитной организации не может превышать 20 процентов уставного капитала кредитной организации».

Кроме того, Банком России предъявляются определенные требования к финансовому положению учредителей кредитных организаций
. Они сводятся к нормативам по обеспеченности чистыми активами и надежности собственных средств приобретателя. 

4. Поведение фирм на рынке
В силу вышеозначенных особенностей рынка банковских услуг г. Перми (см. раздел 2.1 «Число продавцов»), ОАО КБ «Каури» не имеет существенных структурных конкурентных преимуществ, так-то: более низких процентных ставок по кредитам, возможностей предоставления значительных заемных ресурсов и т.д. Поэтому его конкурентная политика главным образом сконцентрирована на «вторичных» характеристиках кредита (см. раздел 2.5 «Дифференциация продукта»). На основе отчета Пермского банковского союза «Рынок кредитования малого предпринимательства в г. Перми» за 2005 г. нами было проведено сравнение условий кредитования малого бизнеса КБ г. Перми.
Итак, банками предусмотрены следующие формы кредитования:

1. единовременный кредит
2. кредитная линия
3. овердрафт
4. вексельное кредитование.

Большинство пермских банков осуществляют первые три вида кредитования. Вексельное кредитование предлагается только ОАО КБ «Каури».

Банками предусмотрены дифференцированные процентные ставки по кредитам. Ставки разнятся в зависимости от суммы и срока кредита, финансового состояния Заемщика, обеспечения. Уровень процентных ставок по кредитам колеблется от 8% (Филиал «Пермский» ОАО «Содействие общественным инициативам») до 35% (Филиал «Пермский» ОАО «Содействие общественным инициативам») ― в рублях РФ, и от 12% (Филиал ОАО «Уральский коммерческий банк внешней торговли») до 19% (Филиал ООО КБ «ЮНИАСТРУМ БАНК») ― в иностранной валюте. Ставка по кредиту в ОАО КБ «Каури» зависит от ряда параметров (суммы, срока, финансового состояния Заемщика, величины оборотов по расчетному счету, предлагаемого обеспечения) и варьируются в диапазоне 18–22 % годовых.
Максимальная сумма кредита в большинстве банков зависит от финансового состояния и платежеспособности Заемщика, вида и объема обеспечения и варьируется от 5000 руб. (Филиал ОАО «Урало-Сибирский банк») до 15 млн. руб. (Филиал «Пермский» ОАО Импортно-экспортный банк «ИМПЭКСБАНК»).

Срок кредитования колеблется от 1 месяца (ОАО АКБ «Пермь», Филиал «БИН-Пермь» ОАО АКБ «БИН», Филиал ОАО Банка внешней торговли) до 5 лет (Филиал АК СБ РФ ― Западно-Уральский банк, Филиал ОАО АКБ «РОСБАНК»).

В ОАО КБ «Каури» предусмотрена упрощенная процедура выдачи кредита. Так, при оформлении кредита практически во всех банках обязательным требованием является оформление залога и его страхование. Для получения кредита в «Каури» страхование залога не обязательно. То же самое касается и целей, на которые берется кредит: «Каури» не требует от заемщика доказательств того, что полученные деньги будут обязательно пущены на закупку нового оборудования.
Сроки рассмотрения заявления на получения кредита различны по банкам. Максимальный срок, который предусматривают банки на рассмотрение документов ― 1 месяц. Минимальный срок принятия решения о предоставлении кредита ― 1–2 дня (программы экспресс-кредитования). ОАО КБ «Каури» не осуществляет экспресс-кредитования, однако и без них получение кредита в данном банке ― процедура достаточно быстрая, благодаря квалифицированности персонала и соблюдению индивидуального подхода к каждому клиенту.
Результаты проведенного сравнительного анализа позволяют сказать, что ОАО КБ «Каури» обладает преимуществами в ряде направлений конкурентной борьбы в сфере предоставления банковских услуг представителям малого бизнеса. Это подтверждается тем фактом, что на протяжении последних лет основная часть доходов банка получена по операциям кредитования, а объемы выданных кредитов, а также доля кредитов в структуре активов банка неуклонно растут.
5. Результативность функционирования рынка
5.1 Качество продукта

Получение кредита для предпринимателей в нашем регионе по-прежнему является острой проблемой. Преобладающая оценка финансово-кредитного и инвестиционного обеспечение малого предпринимательства в регионе субъектами малого бизнеса
 ― «удовлетворительно» (38%). Однако следует обратить внимание, что получено почти такое же количество и негативных высказываний (34%). При этом доля позитивных оценок составляет всего лишь 13%. В целом можно утверждать, что отношение предпринимательского сообщества к тому, как осуществляется финансирование и инвестиции в малый бизнес негативное. При этом следует подчеркнуть, что удовлетворенность механизмом кредитования увеличивается по мере частоты получения кредитов.

Многие эксперты считают, что в целом по РФ спрос малого и среднего бизнеса на банковский кредит существенно превышает его предложение. В качестве одной из причин нежелания КБ «связываться» с предпринимателями называется их небольшая величина, а, следовательно, сравнительно более высокие средние издержки их обслуживания.

5.2 Рыночная цена

Среди основных причин недовольства выделяются три (в скобках указана доля представителей малого бизнеса, неудовлетворенных данным условием)
: 
· большой процент за пользование кредитом ((70%);

· завышенные требования к документации и финансовому положению ((50%);

· затянутая процедура оформления кредита ((30%).


Из приведенных данных видно, что подавляющее большинство представителей малого и среднего бизнеса считают ставку по банковскому кредиту завышенной. И действительно, она далека от конкурентного уровня. В идеале (к которому уже приближаются страны с развитой рыночной экономикой) она должна незначительно отличаться от уровня инфляции. На данный же момент данная разница весьма существенна
 и, по мнению многих экономистов, является одной из причин, тормозящих развитие малого бизнеса в стране.
5.3 Прибыльность

Кредитование малого предпринимательства ― традиционно самая весомая статья активных операций мелких банков. Это и неудивительно, потому что именно оно гарантирует оптимальное для них сочетание риска и доходности. Банки не могут позволить себе вкладывать значительные объемы привлеченных денежных средств в ценные бумаги в силу высоких рисков, связанных с такими операциями. Однако, и отправлять все имеющиеся ресурсы на резервные счета в ЦБ также не могут, поскольку последние приносят нулевой доход. Именно поэтому доля кредитного портфеля в структуре активов всех мелких банков (и ОАО КБ «Каури», в частности
) ― наибольшая.
Заключение

В ходе проведенного исследования были выявлены следующие характеристики рассматриваемого рынка:

· Он отличается высокой концентрацией. Можно выделить «ядро» рынка
. 
· Цена продукта сильно завышена относительно конкурентного уровня.

· Качество продукта не удовлетворительно (с точки зрения потребителей). 

· Деятельность фирм на рынке высокоприбыльна. 

Данные факты говорят о необходимости государственного регулирования рынка, которое осуществляется через его установить потолок цен, контролировать качество продукта и принимать другие меры способствования конкуренции.
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Приложение 1
Таблица 1

	Источники
	Доля в финансировании инвестиций, %

	Собственные средства
	58,7

	Физические лица
	26,7

	Малые фирмы-партнеры
	11,2

	Крупные предпрятия-партнеры
	11,1

	Коммерческие банки
	9,5

	Сбербанк РФ
	5,5


Источник: Главное Управление экономики Администрации Пермской области

Таблица 2

На вопрос: «На какие источники финансовой поддержки малого предпринимательства в Пермской области, прежде всего, рассчитываете Вы?» были получены следующие ответы:

	Источники поддержки
	Доля опрошенных, %

	Собственные средства
	88,0

	Частный кредит
	19,3

	Банковский кредит
	23,3

	Фонды поддержки малого предпринимательства
	6,7

	Лизинг, франчайзинг
	3,3

	Косвенное финансирование (льготы по налогам, нормы амортизации)
	3,0

	Иностранный капитал
	1,7

	Кредитные кооперативы
	0,0

	Венчурный капитал
	0,3

	Прямое государственное финансирование (субсидии, дотации)
	2,3

	Другое
	1,0


Источник: Аналитическая справка Перминова И.В. «Финансово-кредитное обеспечение хозяйственной деятельности малого предпринимательства: региональный аспект»
Приложение 2
Состав участников рынка банковского кредитования малого предпринимательства Пермского края 
Пермские банки
ОАО КБ "КАМАБАНК" 

ОАО КБ "Каури" 

ОАО АКБ "Перминвестбанк" 

ОАО АКБ "Пермь" 

ЗАО АКБ развития средств связи и информатики "Почтобанк" 
ОАО "Коммерческий банк "Прикамье" 

ОАО КБ "Уральский Финансовый Дом" 

ОАО "Пермский АБ"ЭКОПРОМБАНК" 

Филиалы иногородних банков
Филиал "Пермский" ОАО "Альфа-банк" в г.Перми 

Пермский филиал ЗАО "Балтийский банк" 
Пермский филиал ОАО АКБ «Банк Москвы» 

Филиал ОАО «Банк внешней торговли» в г. Перми 

Филиал ЗАО АБ газовой промышленности "Газпромбанк" в г. Перми 

Филиал ЗАО КБ "Драгоценности Урала" в г. Перми 

Филиал ОАО АКБ Сбербанк РФ «Западно-Уральский Банк» 

Филиал "Пермский" ОАО Импортно-экспортный банк "ИМПЭКСБАНК" 
Филиал "Пермский" ЗАО "Коммерческий Банк развития предпринимательской деятельности "ГУТА-БАНК" в г. Перми 

Филал ОАО КБ "Петрокоммерц" в г. Перми 

Филиал "Пермский" ОАО "Промышленно-строительный банк" (г.Санкт-Петербург) 

Прикамский филиал Акционерного коммерческого банка "РОСБАНК" (ОАО) 

Пермский Филиал ООО КБ «РОСПРОМБАНК» 

Филиал ОАО КБ "СДМ-БАНК" в г. Перми 

Филиал "Малахит" ЗАО АКБ "Славянский Банк" в г. Перми 

Филиал "Пермский" ОАО АБ "Содействие общественным инициативам" 

Пермский филиал ОАО АКБ «СТРАТЕГИЯ» 
Пермский филиал ЗАО АКБ "Транскапитал-банк"
Филиал ОАО "ТрансКредитБанк" в г. Перми 

Филиал ОАО "Урало- Сибирский Банк" в г. Пермь 

Пермский филиал ОАО "Центральное Общество Взаимного Кредита"
Филиал "Пермский" ЗАО АКЦИОНЕРНОГО НАЦИОНАЛЬНОГО БАНКА ОХРАНЫ ОКРУЖАЮЩЕЙ СРЕДЫ
Уральский филиал ЗАО "Эталонбанк" 

ФИЛИАЛ ООО КБ "ЮНИАСТРУМ БАНК" в г. Перми 

Филиал ОАО Национальный банк "ТРАСТ" в г.Перми
Филиал ОАО АКБ "Московский Деловой Мир" в г. Перми 

Филиал ОАО "Уральский коммерческий банк внешней торговли" в г. Перми
Филиал "БИН-Пермь" ОАО АКБ "БИН" 

Филиал ЗАО "Международный Московский Банк" в г. Перми 

Представительства 

Представительство ЗАО "Банк Русский Стандарт" в г. Перми 

Пермское Представительство ООО "Хоум Кредит энд Финанс Банк" 

Пермское представительство ООО КБ "Национальная факторинговая компания "Уралсиб-НИКойл"
Представительство ЗАО АКБ "ФИНАНСБАНК (МОСКВА)" в г. Перми
Представительство ООО КБ "Ренессанс Капитал" в г. Перми.
Таблица 1
	Рейтинг

обращаемости
	Наименование банка
	в % к числу  

обращавшихся в банки

	1
	Сбербанк (в том числе его филиалы на территории Пермской области)
	63,7

	2
	Урало-сибирский банк
	14,6

	3
	Банк Москвы
	8,9

	4
	КАМАБАНК
	8,3

	5
	Урал ФД
	3,8

	6
	ТРАНСКАПИТАЛБАНК
	2,5

	7
	Банк Прикамье
	1,9

	8
	Пермский коммерческий банк
	1,9

	9
	Петрокоммерц
	1,9

	10
	Собинбанк
	1,9

	11
	Агробанк
	1,3

	12
	Альфа-банк
	1,3

	13
	Дзержинский
	1,3

	14
	Металлинвест-банк
	1,3

	15
	Перминвестбанк
	1,3

	16
	Прикамье
	1,3

	17
	Русский стандарт
	1,3

	18
	Банк межотраслевой промышленной интеграции
	0,6

	19
	Банк ФД
	0,6

	20
	Гута-банк
	0,6

	21
	Драгоценности Урала
	0,6

	22
	Западуралбанк
	0,6

	23
	Коми-Пермбанк
	0,6

	24
	Кредит-ФД
	0,6

	25
	Менатеп
	0,6

	26
	Пермкредит
	0,6

	27
	Развитие
	0,6

	28
	Русское золото
	0,6

	29
	СДМ-банк
	0,6

	32
	Эталон-банк
	0,6


 
Приложение 3
Выдержка из Ст.12 ФЗ «О Центральном Банке»:

« <…> В целях обеспечения устойчивости кредитных организаций Банк России может устанавливать следующие обязательные нормативы:

1) минимальный размер уставного капитала для создаваемых кредитных организаций, размер собственных средств (капитала) для действующих кредитных организаций в качестве условия создания на территории иностранного государства их дочерних организаций и (или) открытия их филиалов, получения небанковской кредитной организацией статуса банка, а также получения кредитной организацией статуса дочернего банка иностранного банка;

2) предельный размер имущественных (неденежных) вкладов в уставный капитал кредитной организации;

3) максимальный размер риска на одного заемщика или группу связанных заемщиков;

4) максимальный размер крупных кредитных рисков;

5) нормативы ликвидности кредитной организации;

6) нормативы достаточности собственных средств (капитала);

7) размеры валютного, процентного и иных финансовых рисков;

8) минимальный размер резервов, создаваемых под риски;

9) нормативы использования собственных средств (капитала) кредитной организации для приобретения акций (долей) других юридических лиц;

10) максимальный размер кредитов, банковских гарантий и поручительств, предоставленных кредитной организацией (банковской группой) своим участникам (акционерам). »
В инструкции ЦБ «Об обязательных нормативах банков»
 определяется формула расчета норматива достаточности капитала:
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К - собственные средства (капитал) банка, 
Кр - коэффициент риска i-того актива, 
А - i-й актив банка, 
Рк - величина резерва на  возможные  потери, 
КРВ - величина кредитного риска по условным обязательствам кредитного характера, 
КРС - величина кредитного риска по срочным сделкам, 
РР - величина рыночного риска. 

Приложение 4

Выдержка из Методических рекомендаций по порядку проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на рынке финансовых услуг МАП РФ:
«<…> 2.3. Институциональная структура рынка финансовых услуг и состав клиентов финансовых организаций

2.3.1. Институциональная структура рынка финансовых услуг и состав клиентов финансовых организаций определяется в пределах выявленных продуктовых и географических границ рынка финансовых услуг.

2.3.2. Для определения институциональной структуры рынка финансовых услуг выявляются количество и состав финансовых организаций <*> в зависимости от их видов деятельности.

<*> Выявляются финансовые организации, в том числе действующие на рынке через свои филиалы.

2.3.3. Определяются основные группы клиентов (потребителей), приобретающих услугу у конкретной финансовой организации на основании дифференциации структуры потребностей.

2.3.4. Если в задачу исследования входит определение перспектив развития рынка финансовых услуг, следует учитывать возможное изменение количества и состава финансовых организаций и их клиентов.

Выявляются потенциальные возможности действующих на данном географическом рынке финансовых организаций предоставлять определенную финансовую услугу. Определяется потенциальная возможность входа на данный продуктовый и географический рынок других финансовых организаций и потребителей.»[image: image2][image: image3][image: image4][image: image5][image: image6][image: image7][image: image8][image: image9][image: image10][image: image11][image: image12][image: image13]
Рис. 1 Распределение частоты обращений представителей малого бизнеса за банковским кредитом (5 крупнейших банков)
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� По данным опроса индивидуальных предпринимателей, проведенного сектором социологического мониторинга управления внутренней политики аппарата администрации области при участии социологической службы «Полстер» в декабре 2004 г. (опрошено 300 человек в городах и районах Пермского края). 


� Дело в том, что структура финансовой отчетности банков не предусматривает подобных статей: так, в своих балансах они учитывают лишь общие объемы выданных кредитов без разбивки по типам заемщиков.


� Методические рекомендации по порядку проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на рынке финансовых услуг (утв.: Приказ МАП РФ № 86 от 31.03.2003 года (в ред. от 29.08.2003 года))


� Методические рекомендации по порядку проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на рынке финансовых услуг (утв.: Приказ МАП РФ № 86 от 31.03.2003 года (в ред. от 29.08.2003 года))


� Ст.62 Федерального Закона «О Центральном банке».


� Гл.2 П.2 Инструкции Центрального Банка РФ от 16 января 2004 г. N 110-И  «Об обязательных нормативах банков».


� Гл.4 П.9 Инструкции Центрального Банка РФ от 16 января 2004 г. N 110-И  «Об обязательных нормативах банков».


� Положение Центрального Банка РФ от 19 марта 2003 г. N 218-П «О порядке и критериях оценки финансового положения юридических лиц – учредителей (участников) кредитных организаций».


� По данным опроса индивидуальных предпринимателей, проведенного сектором социологического мониторинга управления внутренней политики аппарата администрации области в декабре 2004 г.


� Там же.


� «На сегодняшний день средняя процентная ставка по кредитам, предоставляемым малым предприятиям в рамках Программы во всех Федеральных округах РФ, составляет около 17,3% годовых и имеет четко выраженную тенденцию к снижению» ― из интервью начальника Управления по организации работы с малыми предприятиями Российского банка развития (РосБР) Алексей Корнеев ИА "Альянс Медиа".


� Так, по данным годовых отчетов банка, на 01.01.2002 г. этот показатель составил ― 47,9%, на 01.01.2003 г. ― 40,4%.


� В состав «ядра» ОАО КБ «Каури» не входит.


� Гл.2 П.1 Инструкции Центрального Банка РФ от 16 января 2004 г. N 110-И  «Об обязательных нормативах банков».
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